
Seit Jahrzehnten entwickelt, produziert und vertreibt das mittelst. Unternehmen mit 100 Mitarbeitern in NRW weltweit hochwertige
Getränkearmaturen an Industriekunden, für die Sicherheit und Qualität, kurze Lieferzeiten und Lösungskompetenz von großer 
Bedeutung sind. Das Marktpotential ist enorm und soll noch konsequenter ausgeschöpft werden. Suchen Sie den nächsten Schritt in 
einem zukunftssicheren Unternehmen? Dann suchen wir für unser Team genau Sie (m/w) für die Position: 

Ihr Aufgabengebiet:
Ihre Aufgabe besteht in der Weiterentwicklung der Vertriebs- und Marketingaktivitäten im Bereich Ost-Europa. Sie akquirieren 
Neukundengeschäfte und bearbeiten das Seriengeschäft. Sie führen Akquisitions-, Auftrags-, Abschluss- und Preisgespräche und bereiten diese 
in Abstimmung mit dem Gesamtvertriebsleiter vor. Sie treffen ein faires und angenehmes Arbeits- und Betriebsklima in einem engagierten Team 
an, bei dem ein kooperatives Miteinander und offene Kommunikation die Basis für den gemeinsamen Erfolg bilden. Die Markt- und 
Wettbewerbsbeobachtung gehören ebenso zu Ihren Aufgaben. Sie arbeiten eng zusammen mit den internen Partnern wie QM, Einkauf, 
Entwicklung  /Design, sowie den Fachabteilungen des Kunden von der Konzeptphase bis zur Serienreife. Sie beraten die Kunden in Fragen der 
Produktgestaltung, Qualität und Wirtschaftlichkeit sowie die Auswirkungen auf den Preis. Sie berichten direkt an den Gesamtvertriebsleiter.

Vertriebsaußendienst Ost-Europa
Standort: Russland oder Hamm

Ihr Profil:
Sie verfügen über ein erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches oder technisches Studium und besitzen bereits erste 
Vertriebserfahrungen mit Außendienst. Sie sind kommunikationsstark und haben Spaß am Umgang mit Menschen. Sie arbeiten strategisch, 
denken unternehmerisch. Sie können gute russische, englisch und deutsche Sprachkenntnisse vorweisen. Sie zeigen Reisebereitschaft. Im 
Idealfall verfügen Sie bereits über Kontakte in der Braubranche. Wenn Sie diese Herausforderung in einem wirtschaftlich sehr erfolgreichen und 
dynamischen Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen und sehr guten Marktentwicklungsmöglichkeiten anspricht, dann freuen wir uns auf 
Ihre Bewerbung. Senden Sie uns bitte in diesem Fall vorab Ihren Lebenslauf nebst Anschreiben unter Angabe Ihres frühestmöglichen
Eintrittstermins und Ihrer Einkommensvorstellung per E-Mail.

DSI Getränkearmaturen GmbH, Oberster Kamp 20, 59069 Hamm
Kontakt: Herr Kreuger 02385 / 772-152  - e-mail: kreuger@dsi-group.net

Homepage: www.dispensegroup.com
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